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1YSKAJ JASNOSC

Stworz swoj osobisty plan strategiczny
Jaka dziatalnos$¢ prowadzisz?

Zbadaj swojg konkurencje

Poznaj swoich klientow

Zidentyfikuj swoje obszary specjalizacji
Usun swoje kluczowe ograniczenia

W ktorym punkcie krzywe;j

sigmoidalnej jestes?

IWIEKST SWOJA PRODUKTYWNOSC

Jedenascie kluczy do zwigkszenia
swojej produktywnosci
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Dodatek

Zasada Pareto

Myslenie od zera

Skuteczne delegowanie zadan

Moc dzwigni

Przewaga komparatywna wediug Ricardo

Zasada Partenonu

ROZWIN SWOJA DZIALALNOSC

Siedem sposobow na wzrost przychodow
Cztery poziomy satysfakcji klienta
Budowanie biznesu poprzez polecenia
Stworzenie mocnego planu marketingowego

Dopracowanie solidnego planu
marketingowego

Stworzenie swojej wiasnej marki
Maksymalizacja zyskow
Lista wartosci

Zaawansowany program coachingu
1 mentoringu
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