SPIS TRESCI

Przedmowa g
1. Sztuka komunikacji 1
2. Wszystko podlega negocjacjom ) 4
3. Dlaczego warto zatozy¢ wiasng firme? 10
4. Skad wzia¢ kapitat poczatkowy? 109
5. Przekaz swoja wiadomos¢ 129
6. Twoja finansowa przyszto$¢ w branzy nieruchomosci 154

1. Jak postepowac z pieniedzmi — wiasnymi i cudzymi 193



